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УДК 622.33.002.2 

Е.И. Жирков 
АНАЛИЗ УСЛОВИЙ БЕЗУБЫТОЧНОГО  
ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ УГОЛЬНОГО  
ПРЕДПРИЯТИЯ 

 
 

 
 экономической литературе 
[1, 2, 3] безубыточный объем 

производства (объем продаж, обеспе-
чивающий нулевой убыток) предлага-
ется определять по формуле: 
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где Зпост – постоянные затраты предпри-
ятия на производство всего объема про-
дукции; Зпер.ед. – переменные затраты на 
единицу выпуска продукции. 

Разность (Ц – Зпер.ед) представляет 
собой маржинальный доход на единицу 
продукции. 

Разность между возможным макси-
мальным объемом реализации продук-
ции и безубыточным объемом характе-
ризует запас финансовой прочности 
предприятия. Считается, что нижним 
пределом запаса финансовой прочности 
является превышение безубыточного 
объема выпуска продукции не менее 7 
%. 

Для экономического анализа пред-
ставляет интерес не только определение 
самой величины безубыточного объема 
выпуска и реализации продукции, но и 
изменение величины прироста этого 
объема за счет влияния изменений цены 
реализуемой продукции, переменных 
затрат на единицу продукции и посто-
янных затрат производства в связи с ин-
фляционными факторами. 

Прирост безубыточного объема реа-
лизации с учетом изменения цены реа-

лизуемой продукции, величины пере-
менных и постоянных затрат в составе 
издержек производства может быть 
исчислен на основе применения сле-
дующей формулы: 
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где ± ΔЦ – изменение (соответственно 
рост и снижение) цены реализуемой 
продукции; ± ΔЗпр – изменение пере-
менных затрат на единицу продукции; ± 
ΔЗпост – изменение величины постоян-
ных затрат производства; Мду – удель-
ный маржинальный доход. 

Рассмотрим возможности определе-
ния величины прироста безубыточного 
объема реализации для условий шахты 
им. Кирова при различных значениях 
изменения цены реализуемой продук-
ции, переменных затрат на единицу 
продукции, постоянных затрат произ-
водства. 

а) цена угля, переменные затраты 
на единицу продукции, постоянные 
возрастают соответственно на 5 %: 

Маржинальный доход на единицу 
продукции 
Мду = 466,4 – 151,5 = 314,9 руб./т 

Величина прироста безубыточного 
объема реализации:  

В 
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23,32 7,57
100

314,9 23,32 7,57

7,57 100 4,76 2,29 2,47%
330,65

бД
 

где 330,65 = 314,9 + (+23,32 –  
- (7,57)); 

В рассматриваемом случае величина 
прироста безубыточного объема реали-
зации имеет отрицательное значение, т.е. 
имеет место снижение безубыточного 
объема продаж на 2,47 %. 

б) цена угля, переменные затраты на 
единицу продукции, постоянные возрас-
тают соответственно на 10 %: 

Величина прироста безубыточного 
объема реализации составит 
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46,64 15,15
100

314,9 46,64 15,15

15,15 100 9,09 4,37 4,72%
346,39

бД
 

в) цена угля возрастает на 5 %, пере-
менные затраты на единицу продукции 
и постоянные затраты на производство 
не изменяются: 

Величина прироста безубыточного 
объема реализации составит 
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г) цена угля снижается на 5 %, пере-
менные затраты на единицу продукции 

и постоянные возрастают не изменяют-
ся: 

Величина прироста безубыточного 
объема реализации составит 
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Если фактический прирост объема 
реализации продукции будет больше 
расчетной величины безубыточного 
прироста, предприятие будет иметь до-
полнительную прибыль. 

д) цена угля снижается на 5 %, пере-
менные затраты на единицу продукции и 
постоянные возрастают на 5 %: 

Величина прироста безубыточного 
объема реализации составит 
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23,32 7,57
100

314,9 23,32 7,57

30,897,57 100 100 2,67
284,01 284,01

10,88 2,67 13,55%

бД

 

Следует отметить, что изменение 
спроса в зависимости от изменения цен 
на реализуемую продукцию характери-
зует показатель коэффициента эластич-
ности. На основе показателя коэффици-
ента эластичности можно принимать со-
ответствующее решение по повышению 
или снижению цены реализуемой по-
требителю продукции.
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